Objectifs de la formation

e Appréhender le calcul du prix de revient : intérét et méthode
o Etre capable d'utiliser I'outil de calcul avec ses données

o Etre capable d'analyser son prix de revient, de I'utiliser, le défendre, et faire des choix techniques et financiers

concernant ce dernier

Contenu

Jour 1 - Comprendre le prix de revient et le calculer

e Tour de table : comment fixez-vous vos prix de vente ?

e Présentation : définition prix revient, utilité, limites, éléments
consitutifs

* Rappels compta (charges, investissements...) -

e Présentation rapide de l'outil et utilisation de l'outil avec un
exemple fourni contenant les données nécessaires

» Bilan collectif onglet par onglet et temps en commun sur
matériel, rémunération et temps de travail

e Choix de références collectives, retours et positionnements
sur la faisabilité en saison

Jour 2 - Perfectionner l'utilisation de I'outil et analyser son

prix de revient

e Points de vigilance pour le recueil des données en saison

e Analyser et utiliser son prix de revient

e Eléments de compréhension de son prix et différences de
résultat

o Utilisation des prix de revient pour déterminer, négocier et
justifier son prix

e Eléments de communication aux clients, valorisation du

travail

Bilan de la formation

Méthodes pédagogiques /
Moyens matériels et outils

+ Méthodes pédagogiques : utilisation du savoir initial des
stagiaires et de leurs représentations du sujet, mise en jeu des
activités pédagogiques qui favorisent la participation,
'implication, la recherche et |a réflexion.

* Moyens matériels et outils : projection de support et
exercices en direct, étude de cas, visite de ferme.

Modalités d’évaluation

e En début:recueil des attentes.
e Enfin:questionnaire d'évaluation des acquis et questionnaire
de satisfaction des stagiaires.

>Inscriptions avant le 7 janvier 2027

Date : jeudi 21 janvier 2027 et jeudi 11
mars 2027

Durée : 2 journées de 7h

Horaires : 9h - 17h

Lieu : Vaucluse ou Bouches-du-Rhoéne
Repas : tiré du sac

Intervenante : Pierrine TOBIAS

Responsable de formation a contacter :
Pierrine TOBIAS, 06 95 96 16 62,
animationconseil-13-84@bio-
provence.org

Public ciblé
porteur-ses de
projet du Vaucluse, Bouches-du-Rhéne
et des départements limitrophes.

Agriculteur-ices et

Prérequis : Aucun

Tarif : 25 euros TTC/h (ou nous
contacter). Prise en charge par VIVEA
selon éligibilité.

Pour les non ¢éligibles : frais de
participation de 175 euros par jour de
formation (prise en charge financiere par
votre OPCO possible)

Inscription :

Conditions générales ici.

Formulaire d'inscription :

- En ligne en cliquant ici.

- A envoyer par courrier en cliguant ici.

Personne en situation de handicap,
contactez-nous afin que nous étudirons
ensemble votre situation.
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https://www.bio-provence.org/IMG/pdf/doc21-modele_conditions_generales_de_formation_vf.pdf
https://docs.google.com/forms/d/1vW9auwRkuxatCLOStu_v6G3HEtt_bLbXR3q8sLdJpl4/edit
https://www.bio-provence.org/IMG/pdf/doc20-modele_bulletin_inscription_canva_vf_16072026-2.pdf
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