
Cibler et quantifier son marché: méthode, stratégie,

argumentaire

PUBLIC CIBLE

Formation ouverte à tous les paysan·nes et porteurs de projet d'installation agricole de

la Région Centre Val de Loire .

OBJECTIFS

• Savoir réaliser et présenter une étude de marché.

• Analyser l'étude et définir sa stratégie commerciale

PRÉ-REQUIS

Aucun pré-requis nécessaire

CONTENU

Jour 1 le 23 novembre :

Description du projet et de ses choix de commercialisation

Analyse de son environnement

Choix des actions à mener et des outils pertinents pour cibler et quantifier son

marché.

Jour 2 le 15 décembre :

Retour sur les avancées

Définir sa stratégie commerciale

Savoir présenter son étude de marché à un financeur

MODALITÉ D'ENSEIGNEMENT

présentiel

MÉTHODES ET MOYENS PÉDAGOGIQUES

Principalement basé sur les expériences et échanges entre stagiaires, apports

théoriques pour compléter.

Infos complémentaires

ORGANISÉE PAR

ADDEAR Loir-et-Cher

DURÉE : 2 jour(s)

DATE LIMITE : 08/11/2023

MODALITÉS D'ACCÈS

les modalités d’accès seront

précisées lors de la confirmation

d’inscription

TARIFS

Non agricole 448 €

Finançable par le fond de formation

Vivea

ATTESTATION

Remise en fin de formation

RENSEIGNEMENTS

Olivier Mullier

contact@addear41.org

ADDEAR Loir-et-Cher

ADDEAR 41Village de l'Arrou87 A

route de Château-Renault 41000

BLOIS

Tel. 07 50 06 74 02

MENTIONS

Pour réussir votre formation, notre organis

me est en capacité d’adapter ses prestati

ons aux éventuelles situations de handica

p, temporaires ou permanentes. Merci de

nous contacter afin d’étudier ensemble le

s possibilités d’adaptation.

DATES, LIEUX ET INTERVENANTS

Date Lieu Intervenant

15/12/2023 Maison de l\'agriculture paysanne 87A route de

Chateau-Renault 41000 Loir-et-Cher

Lisa LAMONTRE, gérante de la maison

rouge 41 , conseil en communication avec

une expérience de 10 ans comme éleveuse

avec transformation et vente directe.

Olivier MULLIER, animateur ADDEAR 41

avec 15 ans d'expérience dans l'installation

agricole
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23/11/2023 Maison de l\'agriculture paysanne 87A route de

Chateau-Renault 41000 Loir-et-Cher

Lisa LAMONTRE, gérante de la maison

rouge 41 , conseil en communication avec

une expérience de 10 ans comme éleveuse

avec transformation et vente directe.

Olivier MULLIER, animateur ADDEAR 41

avec 15 ans d'expérience dans l'installation

agricole

THÈMES

Etre acteur sur son territoire S’installer en AP

 J'atteste avoir pris connaissance des conditions générales de formation (Voir la fiche)
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