
Stratégie commerciale en vente directe (comment fixer

ses marges, connaître les différents circuits de

commercialisation et leurs spécificités...)

PRÉ-REQUIS

Agriculteurs ou porteurs de projet

Infos complémentaires

ORGANISÉE PAR

Agribio 83

DURÉE : 1 jour(s)

TARIFS

Adhérent 150 /jour €

Non adhérent 150 /jour €

Non agricole 150 /jour €

Finançable par le fond de formation

Vivea

ATTESTATION

Remise en fin de formation

RENSEIGNEMENTS

Joseph RANDRIAMANANANDRO

agribiovar.randria@bio-provence.org

Agribio 83

Maison du Paysan - ZAC de la

Gueiranne

83 340

CANNET DES MAURES

Tel. 04 94 73 24 83

NOTE : repas non fourni, prévoir

pique nique

DATES, LIEUX ET INTERVENANTS

Date Lieu Intervenant

02/03/2020 à définir 83 Var

THÈMES

Commercialisation Maraîchage Arboriculture Oléiculture

Elevage PPAM Viticulture

FINANCEURS

Stratégie commerciale en vente directe (comment fixer ses marges, connaître les différents circuits de commercialisation

et leurs spécificités...)
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