
Elaborer une stratégie de commercialisation

performante

OBJECTIFS

Construire une stratégie commerciale pour développer son activité et son projet

Identifier les leviers pour améliorer la valeur ajoutée sur sa ferme

PRÉ-REQUIS

Aucun pré-requis nécessaire

CONTENU

• Analyser le marché sur un territoire et définir son offre commerciale

• Organiser ses moyens de commercialisation, de communication et de distribution

• Savoir définir son prix de vente en s'appuyant sur le coût de revient

• Savoir communiquer sur produit en définissant et développant une stratégie de

communication

MODALITÉ D'ENSEIGNEMENT

présentiel

MÉTHODES ET MOYENS PÉDAGOGIQUES

Apport théorique, échanges, atelier pratique permettant l'appropriation

Intervention en salle et échanges avec les participants

MOYENS MATÉRIELS

Ecran, vidéo-projecteur, paper-board, fournitures et feutres

MODALITÉS D'ÉVALUATION DES ACQUIS

L'évaluation est réalisée par l'observation des bénéficiaires au cours de la mise en

situation professionnelle à travers les exercices proposés ainsi que par les échanges

entre les bénéficiaires et l'intervenant permettant à ce dernier de s'assurer de la bonne

compréhension. Une grille d’autoévaluation des acquis sera transmise à chaque fin de

formation.

DÉCLARATION D'ACTIVITÉ DE L'OF

Formation portée par l'ADDEAR de l'Aveyron, N°OF : 73 12 00 41 012

RÉFÉRENCES QUALITÉ

qualicert,qualiopi,datadock

Infos complémentaires

ORGANISÉE PAR

ADDEAR de l'Aveyron

DURÉE : 2 jour(s)

DATE LIMITE : 05/10/2022

MODALITÉS D'ACCÈS

Les modalités d’accès seront

précisées lors de la confirmation

d’inscription.

TARIFS

Adhérent 406 €

Non adhérent 406 €

Non agricole 406 €

VIVEA Gratuit

Formation prise en charge par VIVEA,

Pôle Emploi. Nous contacter pour d'autres

prises en charge financières ou modalités

de financement

ATTESTATION

Remise en fin de formation

RENSEIGNEMENTS

Elisa MICHEL-MAYNIER

addear12@orange.fr

ADDEAR de l'Aveyron

ADDEAR 12

La Maison des Paysans

7 Côte d’Olemps

12510

Olemps

Tel. 05-65-67-44-98

N° d'organisme de formation :

73120041012

MENTIONS

Pour réussir votre formation, notre organis

me est en capacité d’adapter ses prestati

ons aux éventuelles situations de handica

p, temporaires ou permanentes. Merci de

nous contacter afin d’étudier ensemble le

s possibilités d’adaptation.

NOTE : Repas partagé - Pour

s'inscrire, contactez-nous par mail,

par tél ou envoyez-nous le bulletin

d'inscription. Toute inscription fait

l'objet d'une confirmation écrite.

DATES, LIEUX ET INTERVENANTS
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Date Lieu Intervenant

21/10/2022 Maison des Paysans 12510 Aveyron Estelle Olive, formatrice Terres Vivantes

13/10/2022 Maison des Paysans 12510 Aveyron Estelle Olive, formatrice Terres Vivantes

THÈMES

Réfléchir à ses pratiques S’installer en AP

Création d\'activité / diversification

Commercialisation / circuits courts Gestion d\'entreprise

FINANCEURS

VIVEA

 J'atteste avoir pris connaissance des conditions générales de formation (Voir la fiche)
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